Leben vom Skonto

Wo klassische Banker den Firmenkredit

verweigern, wird es fiir Michael Jenette
interessant: Bereits flir 25 Unternehmen
beschafft der friihere Geschaftsfiihrer
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einer Heilbronner Bank inzwischen Tex-
tilien, Rohstoffe und Handelsware. Sei -
ne AG, an der er selbst mit 20 Prozent
beteiligt ist, hat Jenette mit drei weite
ren Aktionaren aus der Finanzbranche
gegriindet. Nun kauft erim Auftrag sei-
ner Kunden etwa Autos, Stahl, Pflanzen
oder Sporttaschen, die er sofort mit drei
Prozent Skonto bezahlt. Diese Differenz
behalt die Handelskontor AG, die ihrer-
seits 30,60 oder 90 Tage spater ihr Geld
in voller Hohe vom Kunden zuriicker-
halt. Dieser kann mit der zusatzlich
gewonnenen Liquiditat nun groBere
Mengen bestellen und dadurch héhere
Preisnachlasse erzielen oder spontan

bei Schnappchen, etwa aus Konkurs-
massen oder bei Saisonware, zugrei-
fen. Mit seinem Geschéaftsmodell zielt

Jenette vor allem auf Firmen, die extrem
schnell wachsen oder Existenzgriinder,
die keine Bilanzen aus drei Vorjahren

vorlegen kdnnen, aber dennoch eine
innovative Idee verfolgen. Mehr Infos
auf www.handelskontor-ag.de



