WirtschaftsStimme

Finetrading kommt
etwa bei einem Sége-
werk zum Einsatz: Das
Unternehmen bezahlt
auf diese Weise kurz-
fristig mogliche, giins-
tige Holzeinkaufe.
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Von Leonhard Fromm

enn Firmen wachsen,
brauchen sie Liquiditit.
Aber auch Unternehmen, die
auf Schndppchenkiufe war-
ten oder Saisongeschift betreiben, gelan-
gen schnell an finanzielle Grenzen. Als Er-
génzung zur Bank finanziert die Handels-
kontor AG betriebliches Umlaufvermo-
gen, indem sie als Zwischenhindler auf-
tritt. Fiir viele Betriebe ist dieses soge-
nannte Finetrading eine gute Gelegen-
heit, den eigenen Einkauf zu optimieren.
»Unsere Kunden ordern Ware oder Ma-
schinen, wie immer. Nur, dass die Rech-
nung an uns geht“, erldutert Michael Je-
nette, Vorstand beim Handelskontor. Das
Bad Friedrichshaller Finetrading-Unter-
nehmen schaltet sich also als Zwischen-
héndler ein, bezahlt die Forderung des
Lieferanten binnen weniger Stunden und
in einem Betrag. Dafiir bekommt der Zwi-
schenfinanzierer das Skonto, in der Regel
drei Prozent, und das Unternehmen 30, 60
oder 90 Tage Zahlungsaufschub.

Besseres Rating Die alternative Finan-
zierungsform Finetrading ist noch weitge-
hend unbekannt. Sie gilt als ist eine Er-
ginzung zu Leasing und Factoring.
»Schnelle und zuverlissige Bezahlung ist
schlieBlich beim Einkauf immer ein Argu-
ment und oftmals ein Grund fiir Rabatte
oder ein besseres Rating®, weifl der ge-
lernte Banker Jenette.

So finanziert etwa ein Sigewerk giinsti-
ges Holz mit Finetrading, wihrend das ei-
- gene Vermogen zur Finanzierung des Ma-
schinenparks und des laufenden Ge-
schiftsbetriebes verwendet wird. Der Si-
gewerksbetreiber bekommt zwar iiber
seine Hausbank auch aufler der Reihe
Kredit, bis die diesen allerdings bewilligt,
ist die Schnidppchenoption passé. Sind die
Holzer aus Osteuropa beim siiddeutschen
Holzverarbeiter eingetroffen und gepriift,

Handelskontor kauft
fiir Firmen ein

- Der Finetrader aus Bad Friedrichshall finanziert
Wachstum und kurzfristige Gelegenheiten

bezahlt Handelskontor die Rechnung un-
ter den vereinbarten Bedingungen. Das
Séagewerk hat jetzt bis zu 90 Tage Zeit, sei-
nerseits an den Finetrader zu iiberweisen.
»Sobald unsere Forderung beglichen ist,
wird das eingeridumte Limit zur erneuten
Nutzung wieder frei“, erldutert Jenette.

Zu den Nutzern ge-
hért auch ein Auto-
hindler, der giinstige
Re-Importe  bekom-
men kann, um diese
dann  gewinnbrin-
gend  weiterzuver-
kaufen. Zwar muss er
bei einem guten An-
gebot rasch zuschla-
gen, hat dann die Wa-
gen aber erst einmal
auf dem Hof stehen.
Sein Kapital ist ge-
bunden und fiir weitere Einkaufe reicht
sein Betriebsmittelkredit bei der Bank
nicht aus. ,Eine solche Liicke schlieen
Betriebe mit uns*, erklirt Jenette.

Bei der Kreissparkasse Heilbronn hat
der gebiirtige Neckarsulmer das Bankge-
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schift gelernt. Zuletzt war er Geschifts-
fiihrer der Iveco-Bank in Heilbronn, die
das Lkw-Geschift der Fiat-Tochter finan-
ziert. Jenette griindete 2011 mit Partnern
die Handelsk AG. Angefangen mit

xibilitit und ihre finanzielle Handlungsfi-
higkeit“, fasst der 51-Jahrige zusammen.
Der Lieferant hingegen verfiigt sofort
iiber Liquiditit und kann so eigenes
Wach schaffen.

einem Eigenkapital von 500000 Euro, ver-
fiigt die Gesellschaft inzwischen iiber ei-
nen zweistelligen Millionenbetrag. Part-
ner und Unterstiitzer sind unter anderem
die Commerzbank, eine Factoring Gesell-
schaft sowie Privatinvestoren. Damit
kauft die Handelskontor AG im Jahr fiir
rund 20 Millionen Euro Waren ein.

Bonitétspriifung Kunden bekommen
beim Einkaufsoptimierer, wie sich das

" Handelskontor selbst nennt, bonititsab-

hiingig Einkaufslimits zwischen 50000
und 300000 Euro. Das eigene Ausfallrisi-
ko minimiert die Handelsk AG, in-
dem sie eiche Bonititsprii
durchfiihrt und jede Transaktion mit ei-
ner Warenkreditversicherung unterlegt.
Aktuell gibt es 60 Kunden. Sie gewin-
nen bis zu drei Monate Zeit, schonen ihr
Banklimit und verbessern damit ihr Ra-
ting. ,Letztlich erhdhen Firmen ihre Fle-

Diese Art der Warenfinanzierung ist
aber nur etwas fiir solide Unternehmen.
Die Dienstleistung soll nicht als letzter
Strohhalm fiir marode oder in Sanierung
befindliche Firmen verstanden werden.
,Durch das im Vergleich zum Bankkredit
kurze Zahlungsziel und die bonititsab-
hingigen Kosten ist Finetrading nur et-
was fiir Unternehmen, die Wachstum fi-
nanzieren wollen und einen guten
Cashflow haben*, erklirt der Vorstand.

Entsteht ein Kontakt zu einem poten-
ziellen Kunden, priift das Handelskontor
die Bilanzen, wie es jede Bank auch tun
wiirde. ,Besonders wichtig ist der person-
liche Termin, bei dem wir uns in die Au-
gen schauen und Details klidren, sagt Je-
nette. Dann erst fillt die Entscheidung
iiber den individuellen Einkaufsrahmen.

Nur eine Handvoll Finetrader gibt es in
Deutschland. Die Handelskontor AG ar-
beitet im fiinften Jahr und wichst weiter.



